NOZAMA

Caso de exito
Mol ke,

Love to share

Tipo de cliente:

Fabricante

Categoria de producto:

Moda mujer /
Accesorios

SERVICIOS:

Gestion Seller
Gestion Advertising
Consultoria de mercado

Consultoria de negocio



Cliente: Anekke \ Tipo de cliente: Fabricante \ Categoria de producto: Moda mujer / Accesorios

Objetivo: Situacion inicial:

Aumentar las ventas y beneficios con Anekke comenzd con nosotros en Septiembre de 2022 y apenas tenia campanas creadas.
sus productos en Amazon y afianzarse Solamente habia realizado algunas pruebas y campaias sin resultados positivos

dentro de su nicho de mercado mejorando

la presencia de la marca Su catalogo estaba sin optimizar, sus variantes estaban mal relacionadas con los productos,

y hecesitaban trabajar su imagen de marca para tener éxito en la plataforma
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Cliente: Anekke \ Tipo de cliente: Fabricante \ Categoria de producto: Moda mujer / Accesorios

NOZAMA

Plan de accion:

Tras las primeras reuniones les planteamos una serie de acciones, entre ellas una exhaustiva auditoria de mercado para poder escalar su cuenta,
con la finalidad de establecer una estrategia acorde a la naturaleza de sus productos:
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Cliente: Anekke \ Tipo de cliente: Fabricante \ Categoria de producto: Moda mujer / Accesorios

NOZAMA

Estrategia de Advertising

Se contaba con un presupuesto de 9.000€ de noviembre a enero. Se llevé a cabo una estrategia full funnel potenciada con diferentes acciones
Por un lado se implementaron campanas Awareness enfocadas a ocupar todos los emplazamientos de los términos de busqueda mas relevantes por cada nicho
seleccionado vy, por otro, campanas Performance para aparecer en todos los términos de busqueda relacionados con la marca, incluyendo defensa de marca

para evitar fugas de clientes potenciales durante el proceso de compra

También se llevaron a cabo campanas de Remarketing para potenciar la venta cruzada de productos por colecciones a aquellos usuarios que ya habian finalizado
alguna compra en los ultimos 30 dias
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Cliente: Anekke \ Tipo de cliente: Fabricante \ Categoria de producto: Moda mujer / Accesorios

Resultados:

La gestion de Nozama Solutions durante las temporadas de 2022 y 2023 ha tenido un impacto significativo en el rendimiento de Anekke, elevando

su facturacidén para llegar a rozar los 50.000€ en las campainas ejecutadas durante los dos ultimos meses del afno. Durante este periodo, logramos superar
las 16 millones de impresiones con anuncios destacados en las primeras paginas de resultados

Ademas, conseguimos una posicion predominante en los primeros resultados de busqueda de |la categoria "regalos para mujeres”, lo que impulsé aun mas
la visibilidad de Anekke. Esto se tradujo en un impresionante crecimiento de casi el 100% en comparacion con el mismo periodo del afio anterior

Es importante destacar que, en menos de 3 meses de publicidad, conseguimos generar el 42% de la facturacion total del aino
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NOZAMA

MAKES AMAZON WORK

Somos tu partner estrategico

Este es solamente un ejemplo de la ayuda que podemos
brindar a fabricantes, mayoristas o distribuidores
que quieran tener exito en Amazon

Gracias a nuestros mas de 12 anos de experiencia gestionando
cuentas, a nuestro equipo de profesionales experimentados

vy las herramientas y metodologia propias que tenemos

a nuestra disposicion, somos el partner estratéegico

a tener en cuenta por cualquier vendedor que quiera

cumplir sus objetivos dentro del marketplace

nozamasol.com



