
SERVICIOS:

Gestión Seller

Gestión Advertising

Consultoría de mercado

Consultoría de negocio

Caso de éxito

Fabricante

Moda mujer /  
Accesorios  

Tipo de cliente:

Categoría de producto:



Situación inicial:Objetivo:
Aumentar las ventas y beneficios con
sus productos en Amazon y afianzarse
dentro de su nicho de mercado mejorando
la presencia de la marca

Anekke comenzó con nosotros en Septiembre de 2022 y apenas tenía campañas creadas.
Solamente había realizado algunas pruebas y campañas sin resultados positivos

Su catálogo estaba sin optimizar, sus variantes estaban mal relacionadas con los productos,
y necesitaban trabajar su imagen de marca para tener éxito en la plataforma

CATÁLOGO

SIN optimizar

100%
referencias

BRAND STORE

IMAGEN DE
MARCA
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Tras las primeras reuniones les planteamos una serie de acciones, entre ellas una exhaustiva auditoría de mercado para poder escalar su cuenta, 
con la finalidad de establecer una estrategia acorde a la naturaleza de sus productos:

Plan de acción:

AWARENESS

ESRATEGIA FULL FUNNEL

PERFORMANCE

REMARKETING

CATÁLOGO

ESTRATEGIA DE
ADVERTISING

CAMPAÑAS
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Estrategia de Advertising
Se contaba con un presupuesto de 9.000€ de noviembre a enero. Se llevó a cabo una estrategia full funnel potenciada con diferentes acciones

Por un lado se implementaron campañas Awareness enfocadas a ocupar todos los emplazamientos de los términos de búsqueda más relevantes por cada nicho 
seleccionado y, por otro, campañas Performance para aparecer en todos los términos de búsqueda relacionados con la marca, incluyendo defensa de marca 
para evitar fugas de clientes potenciales durante el proceso de compra

También se llevaron a cabo campañas de Remarketing para potenciar la venta cruzada de productos por colecciones a aquellos usuarios que ya habían finalizado 
alguna compra en los últimos 30 días

AWARENESS

ESTRATEGIA

FULL
FUNNEL
3 meses

TÉRMINOS DE BÚSQUEDA POR NICHOS

PERFORMANCE

REMARKETING

TÉRMINOS DE BÚSQUEDA POR MARCA

VENTAS CRUZADAS POR COLECCIONES

BRAND
9.000€
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Resultados:
La gestión de Nozama Solutions durante las temporadas de 2022 y 2023 ha tenido un impacto significativo en el rendimiento de Anekke, elevando
su facturación para llegar a rozar los 50.000€ en las campañas ejecutadas durante los dos últimos meses del año. Durante este período, logramos superar
las 16 millones de impresiones con anuncios destacados en las primeras páginas de resultados

Además, conseguimos una posición predominante en los primeros resultados de búsqueda de la categoría "regalos para mujeres", lo que impulsó aún más 
la visibilidad de Anekke. Esto se tradujo en un impresionante crecimiento de casi el 100% en comparación con el mismo período del año anterior

Es importante destacar que, en menos de 3 meses de publicidad, conseguimos generar el 42% de la facturación total del año

VISIBILIDAD

“Regalos mujer”

+100% VISIBILIDAD

RESULTADOS

Q1-Q3 Octubre

2022 49.547€ ventas
16M impresiones

42% facturación anual

Noviembre Diciembre Enero

2023

9.000€
Inversión

publicitaria

+450%
ROI
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nozamasol.com

Somos tu partner estratégico
Este es solamente un ejemplo de la ayuda que podemos 

brindar a fabricantes, mayoristas o distribuidores 
que quieran tener éxito en Amazon

 
Gracias a nuestros más de 12 años de experiencia gestionando 

cuentas, a nuestro equipo de profesionales experimentados 
y las herramientas y metodología propias que tenemos 

a nuestra disposición, somos el partner estratégico 
a tener en cuenta por cualquier vendedor que quiera 

cumplir sus objetivos dentro del marketplace 


