
SERVICIOS:
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Gestión advertising
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Auditoría de negocio

Caso de éxito
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Salud y cuidado
personal
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Categoría de producto:



Situación inicial:
Eladiet comenzó con nosotros en Noviembre de 2021. No había utilizado ni gestionaba 
campañas de advertising en Amazon

Decidió contar con Nozama para revertir esta situación y cumplir con los objetivos planteados 
mejorando su imagen de marca y la visibilidad y posicionamiento de su catálogo

Impulsar la imagen de marca dentro 
de Amazon, mejorar la visibilidad 
y el posicionamiento de los artículos 
de su catálogo

Objetivo:

ADVERTISING

Rendimiento Campañas (%)

6
14

18

10 BRAND STORE

IMAGEN DE
MARCA

Vendor Salud y cuidado personalTipo de cliente: Categoría de producto:EladietCliente:



Se procedió a realizar una auditoría de mercado y negocio, de la cual se extrajo información que permitió
desarrollar una estrategia efectiva de advertising dividida en dos fases

Plan de acción:

SPONSORED DISPLAY

SPONSORED PRODUCT

SPONSORED BRANDS

ESTRATEGIA DE
ADVERTISING

NICHOS DE MERCADO

Se trabajó el posicionamiento de 
Eladiet en los nichos mas específicos 
con el objetivo de ir creciendo antes 
de pujar por categorías más grandes

BRAND

BRAND AWARENESS

Se trabajó el reconocimiento de marca 
para incrementar las impresiones
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Plan de acción:
Una vez realizadas las campañas de brand awareness se llevó a cabo la segunda fase, donde el objetivo principal

era posicionarnos en los principales nichos de nuestra categoría para competir con las principales marcas

Implementamos más campañas de protección de marca con las que aumentar las impresiones, pujas awareness y performance con 
las que llegar a nichos más amplios y campañas de remarketing con productos de rotación, para fomentar las compras recurrentes

NICHOS DE MERCADO PUJAS AWARENESS
Y PERFORMANCE

REMARKETING
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Resultados:
La gestión de Nozama Solutions permitió al Eladiet posicionar orgánicamente 7 de sus productos como Amazon´s Choice 
gracias a la optimización de su Brand Store, Páginas A+, Stores...

Hasta Agosto del 2023 se ha invertido en advertising 7.498,58€, generando unas ventas de 34.943€. Se han conseguido más de 2,8 millones 
de impresiones, 12.000 clicks y 3.500 pedidos, consiguiendo un 21,4% de ACOS 

Si comparamos datos, el Eladiet tenía un ACOS del 68% en 2022 y tan solo en el mes de Agosto del 2023 se alcanzó un ACOS de 8,96%. 
Además, se lograron 300.000 impresiones, 1.700 clics y 824 pedidos, lo cual muestra la efectividad de las campañas y estrategias realizadas por Nozama

POSICIONAMIENTO

Amazon’s Choice x7
PRODUCTOS

IMAGEN DE
MARCA

ADVERTISING

AGOSTO2022 2023

300.000
impresiones

1.700
clicks

29.200
visualizaciones

824
pedidos

8,9%
ACOS

68%
ACOS

7.498€
Inversión Beneficios

34.943€
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nozamasol.com

Somos tu partner estratégico
Este es solamente un ejemplo de la ayuda que podemos 

brindar a fabricantes, mayoristas o distribuidores 
que quieran tener éxito en Amazon

 
Gracias a nuestros más de 12 años de experiencia gestionando 

cuentas, a nuestro equipo de profesionales experimentados 
y las herramientas y metodología propias que tenemos 

a nuestra disposición, somos el partner estratégico 
a tener en cuenta por cualquier vendedor que quiera 

cumplir sus objetivos dentro del marketplace 


