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Situación inicial:
Eladiet comenzó con nosotros en Noviembre de 2021. Contaba con una gestión poco optimizada 
en su catálogo, fuera de cualquier patrón o criterio de Amazon, por lo que sus ventas en 2021 
tan solo alcanzaron la cifra de 3.684€

Tenían el 80% de los productos de su catálogo bloqueados y muchos de ellos estaban obsoletos. 
Esto repercutía gravemente en sus ratios de desempeño y ventas

Además, Eladiet había dejado de lado sus productos Top Ventas en Amazon, lo que le hacía 
perder oportunidades de negocio

Aumentar las ventas progresivamente,
conseguir un catálogo bien estructurado
y actualizado e impulsar sus productos
Top Ventas exitosamente

Objetivo:

VENTAS

3600€

CATÁLOGO

+ 200 referencias
2021

No Optimizadas

Top Ventas
inutilizados

80% de las
referencias
bloqueadas
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Se procedió a realizar una auditoría de mercado y negocio, de la cual se extrajo la información necesaria 
para desarrollar un plan de acción efectivo, dividido en dos fases principales

Plan de acción:

Categorizadas

CATÁLOGO

100%
referencias

PÁGINAS A+

BRANDSTORIES

STORES

FICHA DE PRODUCTO

ESTRATEGIA DE
ADVERTISING

Se eliminaron aquellas referencias 
obsoletas del catálogo

ADVERTISING

Se trabajó el posicionamiento 
órganico y se crearon estrategias 

de producto y branding
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Plan de acción:
Tras realizar una optimización completa del catálogo y dar los primeros pasos en el advertising de Eladiet, se llevó a cabo una fase de crecimiento.

Se buscó una mejora en la rentabilidad y ganancia de cuota de mercado en el nicho adecuado, además de una estrategia de ventas 
en la que se crearon variantes vinculadas a los productos, lo que beneficiaría al SEO. Además se fomentó la venta mediante remarketing

REMARKETINGCUOTA DE
MERCADO
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VARIANTES
VINCULADAS



REBRANDING

Resultados:
La gestión de Nozama Solutions generó un aumento de las ventas en 2022 del 1544% respecto al año anterior, consiguiendo una facturación de más 
de 55.000€. En el primer trimestre de 2023 se ha obtenido un 60% de la facturación generada en el 2022, lo que ofrece unas grandes previsiones de futuro
        
Se ha optimizado el 100% del catálogo y se ha trasladado a Amazon el rebranding de la marca, desplegándolo tanto en su store como en las páginas A+ 
exclusivas para sus productos top ventas

CATÁLOGO

120
referencias

Optimizadas Categorizadas

Brandstories Contenido A+

VENTAS

3.684€

2021 2022 Q1 2023 Q2-Q3 2023

56.875€

34.450€

+1544%
60% respecto
al año anterior
durante el Q1

Objetivo anual
de 100.000€

superado

147.000€
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nozamasol.com

Somos tu partner estratégico
Este es solamente un ejemplo de la ayuda que podemos 

brindar a fabricantes, mayoristas o distribuidores 
que quieran tener éxito en Amazon

 
Gracias a nuestros más de 12 años de experiencia gestionando 

cuentas, a nuestro equipo de profesionales experimentados 
y las herramientas y metodología propias que tenemos 

a nuestra disposición, somos el partner estratégico 
a tener en cuenta por cualquier vendedor que quiera 

cumplir sus objetivos dentro del marketplace 


