
Caso de éxito

Fabricante

Moda / Calzado

Tipo de cliente:

Categoría de producto:

SERVICIOS:

Gestión Vendor

Gestión Seller

Gestión de contenidos

Consultoría de mercado



Situación inicial:
Este cliente comenzó con nosotros a finales del 2022 para que gestionáramos su cuenta Seller 
debido a la falta de recursos y conocimientos en la plataforma 

A pesar de contar con una cuenta Vendor operativa, no habían conseguido generar ventas, 
todas sus páginas de producto debían ser actualizadas y optimizadas para conseguir un mejor 
posicionamiento

Además, pertenecen a una categoría de producto que debido a su naturaleza estacional renuevan 
su catálogo completo en cada nueva colección, por lo que se cambian los ASIN, suponiendo pérdida 
en el posicionamiento y reseñas de los productos que se van descatalogando 

Activación del canal Amazon, asegurando 
una mejora de la presencia en la plataforma 
e implementación de medidas de protección 
de marca para proteger la identidad 
y reputación en todo momento

Objetivo:
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El cliente no consiguio resolver este problema 
con lo cual es susceptible de ser quitado de 
esta lista

DESCONOCIMIENTO DEL
ENTORNO AMAZON

¿?

¿?

¿?

Categorizadas
SIN OPTIMIZAR

CATÁLOGO

100%

ESTACIONALIDAD



Tras reunirnos con el cliente y exponerle nuestra visión sobre cómo mejorar su presencia en la plataforma,  se diseñaron un conjunto 
de acciones para aumentar las ventas y proteger la marca:

Plan de acción:

ESTRATEGIA DE
CRECIMIENTO

DECISIÓN SOBRE 
EL MODELO DE VENTA 

Se decidió trabajar en Vendor para dar 
salida rápida a las colecciones 

de temporadas pasadas a modo 
de liquidación

PROTECCIÓN
DE MARCA

VendorSeller

ESTUDIO
KEYWORDS

Estudio para aprovechar la búsqueda
orgánica de la categoría y el propio 

conocimiento del cliente
por la marca

CREACIÓN DE
CONTENIDOS
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Resultados:
La gestión de Nozama Solutions ha permitido que el 100% del catálogo del cliente esté optimizado,  mejorando el posicionamiento orgánico de sus productos

Gracias a la correcta elección y gestión en su modalidad Vendor, el cliente logró dar salida a todo el stock que tenía fuera de temporada, y se planea a corto 
plazo empezar a usar su cuenta Seller, para los artículos de nueva temporada, ya que en este tipo de cuenta tendremos mayor control del producto y podremos 
aplicar correctamente estrategias de advertising con las que impulsar las ventas

CATÁLOGO

100%
referencias

Optimizadas Categorizadas

Bullet Points Contenido A+

Stores Imágenes

Vendor

Se logró combatir la estacionalidad
del producto dando salida al 100%
del catálogo fuera de temporada

100%

ESTACIONALIDAD VENTAS

ENE FEB MAR ABR MAY JUN JUL AGO

81€

47.631€

3.109€

17.608€
13.931€

2.924€
3.865€

11.254€

El cliente, a medida que cambiaba de colección,
surtÍa a Amazon con aquellos productos fuera 
de temporada hasta que se agotaba el stock 
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nozamasol.com

Somos tu partner estratégico
Este es solamente un ejemplo de la ayuda que podemos 

brindar a fabricantes, mayoristas o distribuidores 
que quieran tener éxito en Amazon

 
Gracias a nuestros más de 12 años de experiencia gestionando 

cuentas, a nuestro equipo de profesionales experimentados 
y las herramientas y metodología propias que tenemos 

a nuestra disposición, somos el partner estratégico 
a tener en cuenta por cualquier vendedor que quiera 

cumplir sus objetivos dentro del marketplace 


